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	מועד הגשת הבקשה


1. פרטי החברה והבקשה
	     
	שם החברה/ המוסד:

	תעשיה מסורתית  FORMDROPDOWN 
  אם "כן"–פרט: FORMDROPDOWN 
 
   לחיצה להצגת הרשימה
	     
	מפעל/חטיבה:

	מוגש במסגרת שת"פ עם:  FORMDROPDOWN 

                                                              לחיצה להצגת הרשימה
	
	מס' חברה ברשם החברות/שותפויות

	
	מס' חברה בלשכת מדע"ר (אם ידוע)

	המוצר    הינו
	מועד מתוכנן למכירה ראשונה
	תקופת המו"פ לבקשה זו 
 (12 חודשים)  ((MM/YY
	שנה נוכחית 
	משך המו"פ  המתוכנן הכולל (בשנים)

	
	
	עד
	–
	מ
	
	

	 FORMDROPDOWN 

	     
	     
	-
	     
	 FORMDROPDOWN 

	 FORMDROPDOWN 


	אם בקשה זו היא לשנה שניה או יותר, רשום את מספרי התיקים הקודמים:                                  

	     
	אם בקשה זו היא המשך לחממה או תוכנית "תנופה" רשום מספר תיק אחרון בתוכנית הקודמת


2. התכנית: 
	     
	נושא התוכנית (תאור מקוצר עד 60 תווים)

	     
	תאור התוכנית (3 שורות לכל היותר)


3. אנשי מפתח בתכנית (לגבי כל אחד מאנשי המפתח בתכנית, יש לצרף קורות חיים)
	Email
	פקס
	סלולארי
	טלפון
	שם פרטי ומשפחה
	תפקיד

	     
	   -     
	   -     
	   -     
	     
	מנהל התכנית

	     
	   -     
	   -     
	   -     
	     
	     


4. תקציב המו"פ לתכנית (ש"ח) 
	סה"כ
	שנים הבאות
(במידה ומתוכנן)
	השנה הנוכחית בה מוגשת הבקשה
	שנה קודמת לנוכחית
	שנתיים קודם לשנה הנוכחית
	

	
	    
	    
	
	
	שנה (YYYY)

09

	     
	     
	     
	     
	     
	תקציב שנתי מאושר (לתוכניות המשך)

	
	
	      
	% תמיכה שאושר

	
	 
	    
	 % תקציב מנוצל בפועל *



* במידה ולשנה קודמת אין נתונים סופיים – ציין הערכה
	האם לחברה מקורות עצמיים למימון התכנית:
	
	מרכיב ב- %
	5. פרוט התקציב המבוקש מלשכת המדע"ר (ש"ח)

	 FORMCHECKBOX 
    לא, פרט בהמשך:
	 FORMCHECKBOX 
     כן
	
	100%
	     
	סה"כ תקציב מבוקש לשנה

	סכום (ש"ח)
	מקורות מימון לתכנית המו"פ
	
	פרוט להלן:

	     
	עצמיים:
	
	   
	     
	שכר עבודה (כולל תקורה)

	אחר, פרט:
	
	  
	     
	קבלני משנה בארץ

	     
	     
	
	  
	     
	קבלני משנה בחו"ל

	     
	     
	
	  
	     
	חומרים

	     
	     
	
	  
	     
	ציוד קבוע

	     
	סה"כ
	
	  
	     
	שונות


תכנית טכנולוגית , עסקית ושיווקית 
הערות :
1. שאלון זה הוא הכלי הראשוני והעיקרי להתרשמות הצוות המקצועי בלשכת המדען מן הבקשה.
2. יש לתת הסבר ממצה לכל שאלה, בגוף השאלון, אין לענות "ראה נספח וכו'".
3. היקף  השאלון לא יחרוג מ- 25 עמודים בגופן 10 לפחות (חומר החורג מהיקף זה לא יילקח בחשבון בעת הערכת הבקשה).
4. הערכת בקשת החברה תהיה על בסיס ארבעה קריטריונים: 
1. החדשנות הטכנולוגית
2. ההזדמנות העסקית וההיבט המשקי
3. היכולת של החברה לבצע את התוכנית כולל מסחור המוצר
4. השלמות והבהירות של הצגת התוכנית בשאלון זה.
5. יש להקפיד על מילוי טופס הבקשה, כמו גם על הטפסים האחרים, כאשר לשכת המדען נותנת משקל גם להיבט זה בעת הערכת התוכנית. בהחלט ייתכן מצב בו מילוי לא מלא ו/או חלקי ו/או רשלני של הבקשה, יביא לדירוגה בציון כללי שיביא לאי אישורה. הסברים בעל פה לבודק או מתן חומר נוסף לפי בקשתו, אינם יכולים לשמש תחליף למילוי חלקי של סעיפים בבקשה.
6. ניתן למלא קטע זה באנגלית.
7. אם מדובר בפיתוח  הקשור למוצר או טכנולוגיה שפותחו בעבר, יש להבליט את התוספת בגין התוכנית הפיתוח המבוקשת כעת, בכל הסעיפים. 
8. אם המוצר הנמכר כולל הן את הרכיב שפותח בעבר והן רכיבים חדשים שיפותחו בתוכנית המבוקשת,  יש להדגיש כאמור את הפיתוח החדש אבל יש לכלול למען ההבנה את המוצר שכולל את שני החלקים.
*** אין לצרף נספחים ותוספות לבקשה, אלה יסופקו ישירות לבודק ורק על פי דרישתו. ***
*** גודל הקובץ לא יעלה על 2 מגה בייט.***

6.1 סיכום מנהלים (חלק זה יועתק כלשונו לטופס חוות הדעת  ויוצג לפני חברי ועדת המחקר)
	6.1.1  תאור הפרוייקט (מקס' 15 שורות) התאור יכלול את הפרטים הבאים: 
המוצר, הטכנולוגיה, החדשנות הטכנולוגית, החדשנות הפונקציונלית, עיקרי תכולת הפיתוח, ההישגים הצפויים בתום תקופת הפיתוח הנוכחית, פטנטים שיירשמו.


	


	6.1.2  השוק, ההזדמנות העסקית, והיערכות שיווקית (מקס' 15 שורות) התאור יכלול את הפרטים הבאים:   
תאור כללי, גודל שוק עולמי וקצב גידולו, נתח שוק, מחיר יעד ללקוח (יח'), עלות יצור (יח'), מחיר מוצרים מתחרים, המודל העסקי, תחזית מכירות. 


	


	6.1.3  אם הפרוייקט הוא במסגרת שת"פ דו-לאומי – פרט את הנושאים הבאים:

[1] פרטים עיקריים על החברה ( או החברות) הזרות ( כגון: כתובת, אתר אינטרנט, שנת יסוד, מספר עובדי המו"פ, תחומי עיסוק ומוצרים, מכירות וכו'). 

[2] המשימות והתועלת מהשת"פ לכל חברה המשתתפת בתוכנית המו"פ.

[3] הסדר בעלות על ה-IP של התוכנית. 

[4] ייצור ושיווק תוצרי התוכנית המשותפת. 

[5] סטאטוס אישור התוכנית במסגרת הבינלאומית ( פרט האישורים שהתוכנית כבר קיבלה במסגרת הבינלאומית).


	


6.2 תמצית דו"ח טכני מסכם (עמוד אחד לכל היותר)
	אם התכנית המוצעת הינה תכנית המשך, פרט את תכנית הפיתוח בתקופת המו"פ שחלפה (תמצית דו"ח טכני) ובכלל זה:
· הישגים בתחומי הפיתוח והשיווק בכל אחד מהשלבים הקודמים, לרבות ביצוע מול תכנון
· חריגות בביצוע ביחס לתכנון הן במו"פ והן בשיווק
· שינויים בתכנית הפיתוח ביחס לתוכנית המקורית התפתחויות טכנולוגיות בתכנית הפיתוח
· היבטים כלכליים/שיווקיים שהתבררו במהלך תקופת הדו"ח


	


6.3 המוצר והטכנולוגיה
	תאור המוצר ותוכנית הפיתוח לשנה הנוכחית הכולל את התאור הטכנולוגי של המוצר, עקרונות הפעלה וצרף חומר גרפי אם מסייע להבהרה.



	


	6.3.1 כיצד נעשים כיום הדברים, STATE OF THE ART ?


	


	6.3.2 הייחודיות והחדשנות במוצר המפותח ובנושאי הפיתוח בשנה הנוכחית ביחס לחברה עצמה וביחס לעולם. יש להתייחס בנפרד לחדשנות פונקציונאלית ולחדשנות טכנולוגית. יש לתאר גם את חסמי הכניסה הטכנולוגיים למתחרים פוטנציאליים שיבקשו לפתח מוצר מתחרה.


	


	6.3.3 מאפייני המוצר:
· אורך חיים צפוי
· האם מוצר "מדף", או מוצר "תפור"
· האם המוצר עומד בפני עצמו, או משולב במערכות של יצרנים אחרים, ואם כן מהם המוצרים בהם ישולב ושמות היצרנים
· האם לתהליך/ למוצר המפותח יש תקנות כל שהן של איכות סביבה בין בארץ ובין במדינות היעד אליהן מכוון תוצר הפיתוח? ( פרט התקנות). במידה והשאלה לא רלוונטית למוצר/ התהליך המפותח – חובה לציין :לא רלוונטי.
· אילו צעדים ננקטים על מנת שהמוצר/ התהליך יעמוד בכל תקני איכות הסביבה . במידה והשאלה לא רלוונטית למוצר/ התהליך המפותח – חובה לציין :לא רלוונטי.

	


	


	1. האם המוצר מוגן או יוגן ע"י פטנטים ו\או זכויות קניין רוחני אחרות? אם כן, פרט
2. האם זכויות הקניין הרוחני של המוצר המפותח יהיו בבעלותכם הבלעדית? אם לא, פרט
1. האם ביצעה החברה סקר פטנטים? האם החברה וידאה כי הפיתוח אינו מפר זכויות קניין של אחרים? באיזה אופן?


	


	6.3.4 האם קיימת הוכחת היתכנות תיאורטית או מעשית לפתרון הבעיות הטכנולוגיות הכרוכות בפיתוח של המוצר? אם כן, פרט


	


6.4 תכנית המו"פ
	6.4.1 תאר את יכולות החברה וצוות הפיתוח הרלבנטי לתוכנית הזו. (למשל: ניסיון בפרויקטים דומים, 
כח-אדם רלבנטי) פרט את השינויים ביחס לשנים קודמות:


	


	6.4.2 האם קיימים פערים בין היכולות הנ"ל לעומת היכולות הנדרשות לפיתוח התוכנית?

	 FORMCHECKBOX 
      לא
	 FORMCHECKBOX 
     כן
	אם כן מהם, וכיצד בכוונת החברה לסגור פערים אלו (כגון: קבלני משנה, רכישת ידע),  פרט


	


	6.4.3 פרט את המשימות המרכיבות את עיקר תכנית העבודה לפתוח המוצר/ים בשנה הנוכחית (לא יותר מ- 14 משימות למוצר) ואת המשאבים הנדרשים לביצוען. על המשימות להתייחס לתוצרים מוגדרים (deliverables) של תוכנית המו"פ ו/או לרכיבי המוצר/ים נשוא תוכנית העבודה, כפי שהם מפורטים בסעיף 6.3.1. (למשל: מכלולים ו/או מודולי תוכנה של המוצר). אין לתאר את תוכנית העבודה במונחים גנריים של שלבי מתודולוגית פיתוח כללית כגון: אפיון, תכנון, מימוש, ביצוע, בדיקות, אינטגרציה, וכו'. לגבי תוכנית הכוללת פיתוח מספר מוצרים, יש לפרט בנפרד את המשימות (עד 14) לכל אחד מהמוצרים.

	#
	נושאי פיתוח פעילות/משימה (כולל קבלני משנה)
/תוצרים כולל ביצוע אצל קבלני משנה
	משך בחודשים
	מועד סיום
	שנות אדם
	עלות כוללת (אלפי ש"ח)

	1
	     
	  
	     
	    
	     

	2
	     
	  
	     
	    
	     

	3
	     
	  
	     
	    
	     

	4
	     
	  
	     
	    
	     

	5
	     
	  
	     
	    
	     

	6
	     
	  
	     
	    
	     

	7
	     
	  
	     
	    
	     

	8
	     
	  
	     
	    
	     

	9
	     
	  
	     
	    
	     

	10
	     
	  
	     
	    
	     

	11
	     
	  
	     
	    
	     

	12
	     
	  
	     
	    
	     

	13
	     
	  
	     
	    
	     

	14
	     
	  
	     
	    
	     

	סה"כ (סך שנות אדם וסך עלות הפעילויות צריך להיות דומה לתקציב המבוקש)
	   
	     


	6.4.4 לכל אחת מהמשימות העיקריות שבטבלה 6.4.3 לעיל, יש לתאר את הפעילויות הנדרשות להשגתה, לצד היקף שנות האדם הנדרש לכל אחת מהפעיליות הנ"ל, ברמת פירוט שתאפשר לבודק המקצועי לשפוט את סבירות היקף המשאבים הנדרשים: שנות אדם והעלות הכוללת למשימה.  

	1
	     

	2
	     

	3
	     

	4
	     

	5
	     

	6
	     

	7
	     

	8
	     

	9
	     

	10
	     

	11
	     

	12
	     

	13
	     

	14
	     

	
	סוף תקופת המו"פ לבקשה זו (שנה נוכחית)


	6.4.5 פרט לפחות שלוש אבני דרך הניתנות לאימות ומועדי השגתן בשנה הנדונה

	תיאור אבן הדרך
	מתוכנן
לחודש/שנה
	ביצוע בפועל (לתוכנית המשך)

	     
	     
	     

	     
	     
	     

	     
	     
	     

	     
	     
	     

	             באם התוכנית היא רב שנתית, פרט אבני דרך עיקריות ומועדי מימוש מעבר לשנה הנוכחית

	     
	     
	     

	     
	     
	     

	     
	     
	     

	     
	     
	     


6.5  השוק
	6.5.1 הגדר את שווקי היעד של המוצר בחו"ל ובארץ, את פלחי השוק (לקוחות בעלי מאפיינים דומים) הקיימים, את חלוקת השוק על בסיס גיאוגרפי, ואת הדינמיקה של השוק. 
התייחס לכל אחד מהמוצרים המפותחים בתכנית.


	


	6.5.2 ציין את ההיקף השנתי של השוק בעולם כיום, הרלוונטי למוצר ביחידות ובדולרים? מה היקף השנתי הפוטנציאלי בעולם למוצר? (יש לציין מקור הנתונים). מהו פוטנציאל הגידול לשוק כולו ולמוצר המפותח? (פרט את  המקורות עליהם מתבססים הנתונים).


	


	6.5.3 פרט בהתאם לטבלה המוצגת והדגש את היתרונות והחסרונות של מוצרים מתחרים ביחס למוצר נשוא הבקשה

	יצרן *
	שם המוצר
	מחיר
ב- $
	נתח שוק
ב- %
	יכולות:
יתרונות, חסרונות

	     
	     
	     
	   
	     

	     
	     
	     
	   
	     

	     
	     
	     
	   
	     

	     
	     
	     
	   
	     

	     
	     
	     
	   
	     

	     
	     
	     
	   
	     

	     
	     
	     
	   
	     

	     
	     
	     
	   
	     

	     
	     
	     
	   
	     

	     
	     
	     
	   
	     


* ציין כתובת/אתר היצרן באינטרנט באם ידוע.
	6.5.4 ציין את הלקוחות של החברה (אם ישנם) ואת הלקוחות הקיימים והפוטנציאליים של המוצר(ים) נשוא התכנית


	


	6.5.5 פרט את החסמים לשיווק (כגון: רישוי, תקנים מבלות חוקיות וכו') וכיצד בדעת החברה להתמודד איתם?


	


	6.5.6 עלות ייצור המוצר והמחיר החזוי ללקוח, פרט בהתאם לטבלה (ב- $)

	המוצר
	מחיר בשער המפעל
	מחיר ללקוח סופי
	מחיר העברה *
	סה"כ עלות ייצור

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     


* במידה ורלוונטי
6.6 תכנית הייצור והשיווק
	6.6.1 פרט תכנית הערכות לייצור, לרבות תחזית כמויות על פי שנים, האמצעים הפיזיים והמשאבים הפיננסיים הנדרשים ומקומות הייצור, מהו החלק היחסי שייוצר בארץ?


	


	6.6.2 פרט תכנית הערכות לשיווק המוצר כולל:
· ערוצי השיווק: (באמצעות חברות הפצה, משרדים בחו"ל, חברות בנות (אם כן, פרט) וכד')
· הסכמי שת"פ והסכמים קיימים ומתוכננים
· תקציב שיווק מתוכנן (לפי שנים)
· משאבי השיווק בחברה, מבנה ארגוני ובעלי תפקידים


	


	6.6.3 אם תכנית המשך: פרט את ההערכות ליצור ושיווק שנעשו עד כה, משאבים שהוקצו וכן מכירות במידה והיו


	


	6.6.4 אם תוכנית המשך שינויים שחלו בחברה הנוגעים לתכנית המו"פ, היצור והשיווק


	


	6.6.5 תחזית מכירות מפורטת לפי מוצרים ושוקי יעד

	המוצר
	שוק יעד
	שנה א' *
 
	שנה ב'
 
	שנה ג'
 
	שנה ד'
 
	שנה ה'
 
	סה"כ

	
	
	היקף מכירות (אלפי $)
	היקף מכירות (אלפי $)
	היקף מכירות (אלפי $)
	היקף מכירות (אלפי $)
	היקף מכירות (אלפי $)
	

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     
	     


* ציין שנה ראשונה למכירות (לדוגמא 2013)
6.7 סיכום: סיכונים והזדמנויות
	נתח את הסיכונים וההזדמנויות העומדים בפני המוצר הן בהיבט הטכנולוגי והן בהיבט השיווקי


	


7 תמלוגים
7.1 הגדר את המוצרים והטכנולוגיות עליהם ישולמו התמלוגים:
	     

	     

	     


7.2 הגדר את התיקים השייכים לבקשה זו, לצורך שיוך התיקים לנושא תמלוגים:
	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     

	     
	     
	     
	     
	     
	     


8 הצהרת מקום ייצור ושיעור הערך המוסף (ללא מילוי סעיף זה, הבקשה תוחזר ללא בדיקה).
בהתאם לסעיף 19 בחוק לעידוד מחקר ופיתוח בתעשייה, התשמ"ד-1984 (תיקון 2, התשס"ג-2002), נדרשת הצהרת החברה בדבר המקומות שבהם יתבצע ייצור המוצר בארץ ובעולם, פעולות הייצור המתוכננות במקומות אלו ושיעור הערך המוסף המתוכנן בארץ ומחוץ לארץ.  להצהרה זו חשיבות הן ביחס לשיעור ההשתתפות במימון תוכנית המו"פ המבוקשת, אם תאושר, והן ביחס לכל העברת ייצור נוספת אל מחוץ לישראל (סעיף 19 לחוק). חשוב שניתן יהיה להבין בברור מתוך הצהרה זו מהו היקף הייצור המתוכנן בארץ מסך ההיקף הייצור הכולל.
* אם מדובר על פיתוח מוצר תוכנה בלבד יש לציין – ישראל (תוכנה)

פירוט לפי ארצות [1] :

	ארץ [1]
	ישראל
	     
	     
	     

	פעולת הייצור
	     
	     
	     
	     

	היקף הייצור [2]
	     
	     
	     
	     

	הערך המוסף [3]
	     
	     
	     
	     


[1] במידה והארצות לא ידועות ציינו: טרם נקבע.
[2] בערכים מדידים כגון ערך כספי בשער המפעל, ביחידות מוצר וכו'.
[3] הערך המוסף מוגדר בחוק כסכום עלויות ייצור המבוצע במדינה מסוימת, בניכוי עלויות שיובאו לאותה מדינה, ביחס למחיר המוצר בשער המפעל  (להבהרה: מחיר בשער המפעל בניכוי תשומות מיובאות, לחלק למחיר בשער המפעל {באחוזים} יתנו את הערך המוסף ).   
9 הסיבות לייצור בחו"ל (יש לנמק מדוע פעילויות ייצור מסוימות מתוכננות לביצוע מחוץ לישראל)
	


10 הצהרה 

הריני מצהיר בזה כי המידע המופיע בבקשה זו הינו למיטב ידיעתי המידע הנכון, המעודכן ביותר והמלא המצוי בידי החברה ובידיעתי האישית וכי אני מתחייב להודיע ללשכת המדען הראשי על כל מידע חדש שיהיה קיים בידי החברה ובידיעתי האישית ואשר יהיו בו כדי להשפיע על המוצר המפותח ויכולת החברה מכל היבט שהוא. למיטב ידיעתי, ונכון עד תאריך הגשת הבקשה, אין החברה נתבעת ע"י צד שלישי בנושאי קניין רוחני, סכסוך עסקי או כל תביעה שהיא ואין בדוחותיה הכספיים בשנתיים האחרונות כל הערה משמעותית של רואי החשבון של החברה ביחס למצבה הכספי. (במידה והאמור אינו נכון – יש לפרט)
	 תאריך
	תפקיד 
	שם 
	מס' ת.ז.

	     
	מנכ"ל    (הכרחי)
	     
	     

	     
	מנהל הפיתוח (הכרחי)
	     
	     

	     
	
	     
	     


להזכירך: אין לחרוג בשאלון זה מ -25 עמודים, גודל הקובץ לא יעלה על 2 מגה בייט.
מדינת ישראל


משרד התעשייה, המסחר והתעסוקה


המדען הראשי
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